
	
  
	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

	
  

Designação	
   do	
   projeto	
   imedicalVNS:	
   imedicalVNS	
   (Vendor	
   Neutral	
   Suite)	
   -­‐	
   Sistema	
   Agnóstico	
   de	
  
Armazenamento,	
  Partilha	
  e	
  Gestão	
  de	
  Informação	
  Clínica	
  para	
  Radiologia.	
  

Código	
  do	
  projeto	
  NORTE-­‐01-­‐0247-­‐FEDER-­‐022404	
  

Objetivo	
  principal	
  OT1	
  -­‐	
  Reforçar	
  a	
  investigação,	
  o	
  desenvolvimento	
  tecnológico	
  e	
  a	
  inovação.	
  

Região	
  de	
  intervenção	
  Norte	
  

Entidade	
  beneficiária	
  IM3DICAL,	
  S.A.	
  

Data	
  de	
  aprovação:	
  15-­‐09-­‐2017	
  

Data	
  de	
  início	
  02-­‐01-­‐2017	
  

Data	
  de	
  conclusão	
  01-­‐01-­‐2019	
  

Custo	
   total	
   elegível	
  243.766,36	
  Euros	
   (duzentos	
   e	
  quarenta	
   e	
   três	
  mil,	
   setecentos	
  e	
   sessenta	
   e	
   seis	
   euros	
   e	
  
trinta	
  e	
  seis	
  cêntimos).	
  

Apoio	
  financeiro	
  da	
  União	
  Europeia	
  -­‐	
  FEDER	
  –	
  164.603,92	
  Euros	
  (cento	
  e	
  sessenta	
  e	
  quatro	
  mil,	
   seiscentos	
  e	
  
três	
  euros	
  e	
  noventa	
  e	
  dois	
  cêntimos).	
  

Objetivos,	
  atividades	
  e	
  resultados	
  esperados/atingidos:	
  

Objetivos	
   técnicos:	
   Criação	
   de	
   uma	
   solução	
   colaborativa	
   que	
   permita	
   a	
   comunicação	
   entre	
   todos	
   os	
  
intervenientes	
  do	
  workflow	
  clínico	
  na	
  área	
  da	
  radiologia.	
  

Resultados	
  Esperados:	
  

• Índice	
  P	
  –	
  Investimento	
  em	
  I&D	
  	
  no	
  Valor	
  	
  Acrescentado	
  Bruto	
  	
  (VAB):	
  27,97%;	
  
• Volume	
  de	
  Negócios	
   -­‐	
  obter	
  um	
  volume	
  de	
  negócios	
   total	
   de	
   aproximadamente	
  280.000	
  Euros	
  no	
  

final	
  de	
  2019;	
  
• Internacionalização	
   -­‐	
   Reforçar	
   a	
   capacidade	
   de	
   entrada	
   e	
   a	
   atuação	
   em	
  mercados	
   internacionais	
  

através	
   da	
   aposta	
   em	
   soluções	
   com	
   potencial	
   de	
   exportação	
   acrescido	
   pela	
   integração	
   de	
  
componentes	
  tecnológicas	
  escaláveis	
  e	
  flexíveis.	
  

• Produto	
  resultante	
  do	
  projeto	
  -­‐	
  no	
  final	
  de	
  2019,	
  o	
  peso	
  da	
  solução	
  i-­‐medicalVNS	
  deverá	
  representar	
  
20%	
  do	
  volume	
  de	
  negócios	
  da	
  empresa;	
  

• I&DT	
  -­‐	
  Continuar	
  a	
  inovar	
  nas	
  suas	
  soluções.	
  Proceder	
  a	
  uma	
  melhoria	
  contínua	
  dos	
  seus	
  produtos,	
  
utilizar	
   novas	
   metodologias	
   e	
   modelos	
   que	
   possam	
   surtir	
   um	
   impacto	
   positivo	
   no	
   mercado	
   e	
  
continuar	
  a	
  apresentar	
  soluções	
  que	
  acompanhem	
  o	
  estado	
  da	
  arte	
  ou	
  até	
  (na	
   linha	
  deste	
  projeto)	
  
que	
  o	
  imponham.	
  

• Recursos	
   Humanos	
   -­‐	
   Contratação	
   recursos	
   humanos	
   qualificados	
   para	
   o	
   desenvolvimento	
   dos	
  
projetos	
  de	
  I&DT,	
  e	
  para	
  a	
  atuação	
  em	
  mercados	
  internacionais.	
  

	
  
	
  
Fotos,	
  vídeos	
  e	
  outros	
  suportes	
  audiovisuais	
  (opcional)	
  
	
  

	
  

	
  

	
  

	
  


